
Einrichtungsfachhandel in der Schweiz mit 18 Filialen; über 1.500 Mitarbeiter und über 100.000 Artikel im Sortiment

Die Möbel Pfi ster AG hat sich mit zahlreichen Niederlassungen als das führende Einrichtungshaus in der gesamten Schweiz etabliert. Mit 
insgesamt 18 Filialen ist Möbel Pfi ster damit in allen Landesteilen präsent, um Kundinnen und Kunden ein unvergleichliches Erlebnis voller 
Leidenschaft und Wohnfreude zu bieten. Das Unternehmen legt großen Wert auf kompromisslose Qualität, bieten eine fundierte Beratung und 
garantiert erstklassigen Service. Als einer der größten Online-Anbieter im Schweizer Einrichtungsmarkt präsentiert Möbel Pfi ster über 85.000 
Produkte online. Seit Anfang 2020 ist das Unternehmen Mitglied der XXXLutz-Gruppe, einem der weltweit führenden Möbelhäuser.

Die Aufgabe
Früher erstellte das Verkaufspersonal mühsam Preisplakate 
in Word-Vorlagen, indem die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter 
die korrekten Preise im Webshop oder in der Verkaufsplattform 
recherchierten und die prozentuale Ersparnis manuell berech-
neten. Dies führte nicht nur zu fehlerhaften Werbemitteln, son-
dern auch zu verärgerten Kunden. Der resultierende, fehleranfäl-
lige und zeitaufwändige Prozess raubte dem Verkaufspersonal 
wertvolle Zeit für den eigentlichen Verkauf.

Die Lösung
In der priint:suite wurden verschiedene InDesign-Vorlagen für 
die unterschiedlichen Preisplakate erstellt. Diese innovative 
Plattform ist nahtlos mit dem PIM und CDN bei Möbel Pfi ster 
verbunden und gewährleistet die korrekte Darstellung der In-
halte auf den Plakaten. Dank der dynamischen Vergabe von 
Zugangsrechten in der priint:suite mittels LDAP arbeiten die 
Mitarbeiter in den Filialen in ihren eigenen Publikationen – die 
Berechtigungen erfolgen automatisch anhand der Abteilung 
und dem Arbeitsort.

Enorme Zeitersparnis
Aufgrund der Automatisierung werden bis zu 200 Mitarbeiterin-
nen und Mitarbeiter entlastet.

Fehlerminimierung
Dank der Eliminierung manueller Arbeiten und händischer Ein-
gaben zeigen die Preisplakate stets die richtigen Informationen 
und Preise.

Sprachen
Es ist sichergestellt, dass die Plakate in der Zielsprache erstellt 
werden, in der sie benötigt werden. Unterschiede in der Text-
länge sind konzeptionell bei der Templateerstellung berück-
sichtigt worden.

Mitarbeitermotivation
Das Verkaufspersonal wird von mühseligen Aufgaben befreit 
und kann systembasiert arbeiten.

Die Vorteile
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Seit 15 Jahren implementieren die Experten von aclevion nach-
haltige digitale Systeme für erfolgreiche Customer und Product 
Experiences. So entstehen Content Hubs und Lösungen für 
Product Information Management, Publishing Management, 
Brand Management und Digital Asset Management. Dabei setzt 
aclevion ausschließlich auf führende Hersteller, neueste Tech-
nologie und den besten Fit für ihre Kunden.

Das Team von aclevion verfügt über umfangreiche Erfahrung mit 
Database Publishing und Print-Produktion. Egal ob Kundenma-
gazine, Verkaufsliteratur, Flyer, Anzeigen, Etikette, POS-Materi-
alien oder Produktkataloge – bei fast jedem der Kundenprojek-
te der letzten 15 Jahre ist auch Print ein relevanter Bestandteil. 
Bereits 2006 setzte Jürg Weber, heutiger CEO und Inhaber von 
aclevion, die priint:suite für die Produktion des in 24 Sprachen 
verfassten Zubehörkatalogs der Robert Bosch AG ein.

Heute ist aclevion nicht nur Partner der priint Group, sondern 
auch Integrationspartner von Akeneo, censhare und Content-
serv, jeweils starke Technologie-Partner der priint Group. Mit 
Expertise, Einsatz und Integrität erarbeiten die Experten von 
aclevion passgenaue und zukunftssichere Publishing-Lösun-
gen und unterstützen so den digitalen Wandel ihrer Kunden.

aclevion arbeitet für namenhafte Schweizer und internationale 
Unternehmen, deren Lösungen sie von der initialen Beratung 
über die Konzeption und Integration bis zur kontinuierlichen 
Weiterentwicklung betreuen. Im Ergebnis bleiben die Kunden 
bei dem erfahrenen Team, viele bereits seit mehr als 10 Jahren. 
Zu den Kunden zählen Hersteller, Retailer sowie Dienstleister 
aus den Bereichen Finanzen, Logistik und Tourismus wie Mobi-
liar, Geberit, MIGROS, Post, SpanSet und V-Zug.

Enterprise Solution Partner 
aclevion

„Die priint:suite wird im Verkauf von über 100 Mitarbeitern regelmässig verwendet, was ein erwähnenswerter 
Use Case ist. Durch Preisänderungen oder Aktionen ausgelöst, erstellen wir automatisch einfache Preisplakate. 
Die Mitarbeiter können sich aber spezifi sche Preisbeschilderungen selbst erstellen. Damit meistern wir den 
Spagat zwischen Automatisierung und individuellen Bedürfnissen an die Preisbeschilderung aus den Filialen.“
Christoph Büttiker, PIM Experte | Möbel Pfi ster AG 

SCAN MICH FÜR
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Zertifi zierter Enterprise Solution Partner

Region: Worldwide

https://www.priint.com/de/partnerprofi l/aclevion-ag_de.html
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Automatisierte Maßarbeit: Preisplakate, die begeistern 
Möbel Pfi ster setzt auf automatisierte Individualität bei der Erstellung der Preis-
beschilderung. Durch die priint:suite werden Fehlerquellen minimiert und ein effi zienterer 
Verkaufsprozess ermöglicht.

Zeitgewinn für den Verkauf

Möbel Pfi ster betreibt insgesamt 18 Filialen und setzt in jeder Fi-
liale Vorlagen-basierte Preisplakate zur Bewerbung von Möbeln 
und Wohnaccessoires ein. Durch regelmäßige Preisänderungen, 
das Hinzufügen neuer Produkte und die Durchführung von Aktio-
nen müssen diese Plakate kontinuierlich erstellt oder aktualisiert 
werden. Besonders die Preisanpassungen und Aktionen sorgen 
stetig für einen umfangreichen Bedarf an neuen, gedruckten 
Preisplakaten. Jede Filiale weist zudem Unterschiede hinsicht-
lich Größe, Standort, Sortiment, Sprache und der Darstellung der 
exponierten Produkte auf. Gerade auch um den Bedürfnissen der 
verschiedenen Sprachregionen in der Schweiz gerecht zu wer-
den, müssen die Plakate entsprechend in Deutsch, Italienisch 
oder Französisch erstellt werden.

Schritt für Schritt zur Automatisierung

Heute erfolgt die Erstellung der Preisplakate über die priint:suite, 
die im Rahmen eines zweistufi gen Automatisierungsprojekts 
eingeführt wurde. In der ersten Stufe wurde die systembasierte 
Generierung aller Plakate implementiert. Um den unterschied-
lichen Anforderungen gerecht zu werden wurden dabei diverse 
Vorlagen und Templates in der priint:suite erstellt. 

Diese Vorlagen bilden eine Vielzahl verschieden kombinier-
barer Inhalte ab, wie Artikelnummern, Preise, prozentuale Re-
duzierungen, Texte, Bilder oder Logos. Nach dem Einloggen in 
die priint:suite können Mitarbeiter mithilfe der Artikelnummer 
und der gewählten Vorlage das gewünschte Plakat individuell 
konfi gurieren, generieren, ausdrucken und in der Verkaufsfl ä-
che aufhängen.

Zukunftsweisende Konzepte und Prozesse 

Der wirklich innovative Teil des Projekts liegt in der zweiten 
Stufe: der Automatisierung. Das ERP-System von Möbel Pfi s-
ter sendet jede Nacht eine Liste der auszutauschenden Preis-
plakate an die priint:suite in Form einer CSV-Datei. Dabei wird 
zwischen einer Preisänderung und einer Aktion unterschieden. 
Auf Basis dieser Informationen werden Preisplakate  generiert 

und in fi lialspezifi schen Zielordnern abgespeichert. Am Morgen 
öffnen die Mitarbeiter den Ordner mit den PDFs, drucken diese 
aus und tauschen die Plakate aus. Zur einfacheren Organisa-
tion sind die Plakate nicht nur nach Filialen, sondern auch nach 
Warengruppen bzw. Bereich unterteilt. Durch diesen Prozess 
werden automatisch alle relevanten Preisplakate erstellt. Bei 
größeren Aktionen werden über Nacht aktualisierte Preispla-
kate für mehrere Hundert Artikel erstellt. Dabei ist die korrekte 
Preisgestaltung gerade auch für zeitlich begrenzte Aktionen 
von entscheidender Bedeutung. Dank der automatisierten 
Erstellung werden die korrekten Preise in Abhängigkeit vom 
Aktionszeitraum ausgegeben. Darüber hinaus gewährleistet 
die Automatisierung ein einheitliches Erscheinungsbild der Pla-
kate, da manuelle Korrekturen überfl üssig geworden sind.

Raum für Individualität

Die Filialen bieten teils unterschiedliche Produkte bzw. Pro-
duktkombinationen an. So wird beispielsweise in einer Filiale 
ein Sofa mit Zusatzkissen und motorisierter Armlehne präsen-
tiert, während das gleiche Sofa in einer anderen Filiale in einer 
Basisausführung angeboten wird. Dazu können entsprechende 
Vorlagen herangezogen werden, welche diese Unterschiede be-
leuchten. Durch die zuvor erwähnte Automatisierung werden 
Sortimentsunterschiede in den Filialen berücksichtigt und nur 
Preisplakate von Produkten generiert, welche in der entspre-
chenden Filiale auch ausgestellt sind. 

Vielseitige priint:suite

Neben Preisplakaten setzt das 
Marketing von Möbel Pfi ster 
ebenfalls auf die priint:suite. Da-
bei werden Kataloge bzw. Pros-
pekte mit hoher Frequenz für die 
jeweiligen Marketing-Kampagnen 
produziert, während auf die glei-
chen Daten bzw. Medien zurück-
gegriffen wird.

PreisplakatÜbersicht Publikationen Filialen

Automatisierung Fileablage

Kunde: Möbel Pfi sterfi ster AG // Partner: aclevion.
Customer Success Story // Preisplakate: Kreativ gestaltet, auf Knopfdruck automatisiert & in die Systemlandschaft integriert



info@priint.com
www.priint.com

Digitale und gedruckte Publikationen sind heute mehr denn je 
von entscheidender Bedeutung, um über alle Kanäle hinweg 
eine konsistente Geschichte zu erzählen und sich darüber mit 
Partnern und Kunden auszutauschen. Um diese Geschichten 
konsequent über alle Kanäle in gleicher Qualität zu transportie-
ren, vertrauen heute mehr als 500 Kunden und 100 Partner der 
priint:priint:suite. Mit der priint:priint:suite ist es möglich die 
Publikationsprozesse zu automatisieren und für alle modernen 
Anforderungen gewappnet zu sein. 

Mit den verschiedenen Komponenten der priint:priint:suite wird 
es Unternehmen ermöglicht, unterschiedlichste Datenquellen 
wie z.B. ERP, PIM, MDM, DAM, CRM, CMS Web-Shops oder 
MRM-Systeme zu integrieren und diese Daten unter anderem 
in unseren Plug-Ins für Adobe® InDesign®, InDesign Server und 
Illustrator® für jede Art von Publishing-Projekten nutzbar zu 
machen.

priint:priint:suite
Die Publishing Lösung für alle Herausforderungen

Fragen? 
Kontaktiere uns!

Durch diese Integration und die Flexibilität der priint:priint:suite 
sind die selben Möglichkeiten, die aus der digitalen Kommuni-
kation heute nicht mehr wegzudenken sind auch für klassische 
Publikationen verfügbar. So kann durch die priint:priint:suite 
eine konsistente Botschaft über alle Kanäle hinweg gewährleis-
tet werden.

Der modulare Aufbau und die volle Skalierbarkeit der priint:pri-
int:suite ermöglichen eine kosteneffi ziente und erfolgreiche 
Automatisierung von Publishing-Prozessen für Unternehmen 
jeder Größe. 

#NoMoreCopyPaste   #priint


